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Geschaftsfuhrer Sydney / Australien (m/w/d)

Intralogistiksysteme
Karrierechance fiir Vertriebsprofi mit Branchenkenntnissen

Unser Auftraggeber ist ein international erfolgreicher Hersteller von komplexen und
qualitativ.  hochwertigen  Anlagen und Systemen (Férdern, Sortieren,
Kommissionieren, ..) in der Intralogistik. Das Unternehmen ist in zahlreichen
Branchen (Automotive, Handel, eCommerce, Versanddienstleister, ...) aktiv und der
eindeutige Markt- und Technologiefiihrer in ausgewahlten Markten.

Nun sucht dieses innovative Unternehmen einen Geschéftsfihrer (m/w/d) fir den
langjahrig erfolgreichen Standort in Sydney / Australien. Als Alleinverantwortlicher
fir Australien wird der Geschéftsfihrer die Gesellschaft sehr selbstandig fihren und
weiterentwickeln. Gesucht wird eine besonders dynamische und Uberzeugende
Vertriebspersonlichkeit  mit  eindeutigen  Erfahrungen und  belegbaren
Vertriebserfolgen im Markt fir Intralogistiksysteme, Férdertechnik (Stiickgut) oder
vergleichbaren Systemen.

Fuhrungserfahrungen sind nicht zwingend erforderlich, wenn Sie
Menschen begeistern und Markte gezielt entwickeln kénnen!

lhre wesentlichen Aufgaben

Eigenverantwortliche Fiihrung des Standortes in Australien mit Personal-,
Umsatz- und Ertragsverantwortung

Weitere gezielte Entwicklung der Niederlassung und Umsetzung der
ehrgeizigen Wachstumsziele

Identifizierung und ErschlieBung von neuen Markten

Aktive eigene Gewinnung, Betreuung und Entwicklung von ausgewahlten
Key Accounts

Optimierung der After Sales Aktivitdten und Serviceangebote
Professionelle Marktbeobachtung und Ableitung von regionalen
Strategieansatzen

RegelmaBiges und aussagekraftiges Reporting

Intensive Zusammenarbeit und Kommunikation mit der
Unternehmenszentrale

Ilhre Erfahrungen und Stérken

e Eigenverantwortliche Fllhrung des Standortes in Australien mit Personal-,
Umsatz- und Ertragsverantwortung

» Weitere gezielte Entwicklung der Niederlassung und Umsetzung der
ehrgeizigen Wachstumsziele

e Identifizierung und ErschlieBung von neuen Mérkten

 Aktive eigene Gewinnung, Betreuung und Entwicklung von ausgewahlten
Key Accounts

¢ Optimierung der After Sales Aktivitdten und Serviceangebote

* Professionelle Marktbeobachtung und Ableitung von regionalen
Strategieansatzen
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Interesse?

Wenn Sie Interesse an einer echten
Herausforderung und
Karrierechance in einem
internationalen Umfeld haben, dann
freuen wir uns auf lhre Nachricht.

Bitte senden Sie lhre
aussagekraftigen Unterlagen inkl.
Lebenslauf, Foto,

Gehaltsvorstellung, Zeugnissen und
Kindigungsfrist unter Angabe der
oben genannten Referenznummer
per eMail an Dagmar Bowe. Vielen
Dank!
dagmar.bowe@personalberatung-

fiege.de

Personalberatung far
Vertriebspositionen

FIEGE - Personalberatung Vertrieb
GmbH ist eine deutschlandweit
aktive Personalberatung far
Flhrungskrafte und Spezialisten im
Vertrieb von erklarungsbedirftigen
Produkten, Lésungen und
Dienstleistungen.

Als Mitglied im BDU -
Bundesverband Deutscher
Unternehmensberater e.V. arbeiten
wir  ausschlieBlich EU-DSGVO-
konform und verpflichten wir uns zur
Einhaltung der anspruchsvollen
Qualitdtsrichtlinien sowie der
Beratungsgrundsatze des
Verbandes.

FIEGE - Personalberatung Vertrieb GmbH Personalberatung fir Fiihrungskrafte und Spezialisten im
Vertrieb
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¢ RegelmaBiges und aussagekréftiges Reporting
¢ Intensive Zusammenarbeit und Kommunikation mit der
Unternehmenszentrale
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